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> Une solution nʼappliquant aucun engagement de 
dépense, aucune prolongation et une tolérance de non 
restitution 

> Un outil de pilotage full web permettant une gestion 
des assets à la ligne avec un loyer correspondant

> La mise en place de tableaux de bord permettant 
dʼétablir lʼâge du parc technique et financier

> Un contrat permettant de piloter le parc en fonction 
des durées dʼutilisation des matériels et 
indépendamment de leur durée dʼamortissement 
comptable

> Etablir un loyer basé sur lʼinvestissement 
réellement engagé et non prévisionnel

> Gérer au sein dʼun seul contrat différents types de 
matériels ayant différentes durées 

> Piloter la gestion technico-administrative du parc et 
la gestion financière analytique

> Proposer un contrat répondant aux règles de 
déconsolidation selon la norme IFRS / IAS 17

Pour bénéficier dʼune visibilité 
précise de son parc et dʼun 
mode de financement 
permettant de lisser dans le 
temps ses dépenses 
informatiques, DPAM a choisit 
Econocom. Ce dernier a été 
retenu pour la souplesse 
quʼapporte son contrat de 
financement T.R.O. 
(Technology Refresh Option) 
et la performance reconnue 
des services de gestion 
Master IT.

La prochaine étape du projet de gestion de parc de 
DPAM, à court terme, est la réconciliation des données 
financières avec son outil de télé-inventaire électronique 
interne. 

Lʼobjectif étant de sʼassurer de la cohérence entre le 
parc géré (données administratives) et le parc déployé 
(données techniques). Dans une logique de mise en 
place de ces bonnes pratiques, DPAM sʼassure ainsi 
dʼune traçabilité précise de ses équipements et dʼune 
transparence réelle de ses coûts. 

DPAM bénéficie, grâce à son contrat de services 
T.R.O., dʼune gestion précise à la ligne permettant de 
planifier le renouvellement de ses équipements et 
dʼune capacité dʼinvestissement semestriel permettant 
dʼabsorber la croissance de ses futurs magasins. 

Du Pareil au Même avait, jusquʼen 2003, une 
stratégie dʼautofinancement pour lʼensemble de 
ses investissements informatiques.

Une solution permettant une 
gestion opérationnelle
et analytique du parc 
informatique

Du Pareil au Même est lʼun 
des tout premiers spécialistes 
français dans la création et la 
distribution de vêtements 
pour enfants (de la naissance 
à lʼâge de 14 ans).
Il dispose de 3 enseignes : 

• DPAM enfants 
• DPAM bébé 
• DPAM chaussures

• 348 points de vente, dont 
158 succursales 

• Présent à travers 20 pays 
dans le monde 

• 156,4 millions dʼeuros de 
chiffre dʼaffaires 

• 70 % du chiffre dʼaffaires est 
réalisé en France et 30 % à 
lʼinternational 

"La solution TRO nous apporte 
une meilleure visibilité sur le 
parc informatique et donc sur le 
suivi financier. En outre la 
souplesse du contrat permet 
dʼoptimiser la gestion des 
assets et de réaliser des 
économies importantes."

Directeur des Systèmes 
d'Information

Meilleure visibilité du 
parc et du suivi financier

Possibilité de 
mesurer efficacement 
les économies générées 

Planification des 
évolutions et des 
renouvellements grâce à 
un parc actualisé en 
permanence
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PÉRIMÈTRE DU PROJET

• 350 sites, 1 entrepôt, 
1 siège social 

• 250 postes de travail 

• 350 terminaux points 
de vente 

• 70 serveurs 

• 500 périphériques
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